CARLOS F. SANTOS CARVALHO
ADVOGADO

N
Més: | |ARCoO CIRCULAR N. 22,/2016

ASSUNTO: A “globalizagdo” (infernacionalizag@o) da economia portuguesa.
Filiais e sucursais.

A internacionalizagdo do comércio e indUstria portuguesas €
um facto. Nao & um fenémeno social de agora; acelerou, novamente, agora. Iniciou-se,
segundo alguns, com a chegada de Vasco da Gama & India. Referido o fenomeno,

Hoje, como “Globalizagdo”, a sua dindmica essencial é a
“existéncia de interligacoes e fluxos globais ao nivel econémico, politico, cultural e
ambiental que tornam irrelevantes muitas das fronteiras e dos limites existentes”, —

Maufred B. Steger, “A Globalizagdo”. A globalizagéo reduziu, --- "comprimiu o mundo” —-
, nos aspectos de tempo e espaco. E,
Isso foi tornado possivel, no nosso tempo, -— novo elan a

globalizacgo ---, com os avangos tecnolégicos, “novas tecnologias”. Mas, atengao,
Sendo uma “alteracéo das formas de contacto humano”, néo

podemos_reduzir este fenémeno a um (nico dominio, - por ex., a expansao do
mercado mundial -, 0 econdmico. A globalizacéo atingiu todas as areas sociais da vida.
Como ja aconteceu no tempo das Descobertas, influenciou a religido, as artes, 0s
costumes, etc.. Umas vezes, no bom sentido; outras, no pior sentido. Por ex., no
momento actual, o cavalo negro da globalizagdo € o terrorismo.

Contudo, vamo-nos cingir ao_aspecto “econdmico’; e, neste,
fixar a n/ atencdo nesta particularidade: com a internacionalizagéo da economia
portuguesa, as empresas portuguesas foram fixar-se Ia fora; e, as empresas
estrangeiras, no solo portugués. Normalmente, por meio de “representantes”; outras
vezes, mais elaborado, por ex., pelo “Franchising”. Mas,

Ndo sdo estes aspectos que nos interessam. Mas, sim, a
instalagdo de representagdes mais reais e sélidas: a abertura de sucursais ou de
filiais. Dai, parece-nos conveniente, --- até para utilizag&o propria, agora, no sentido da
fixacdo das empresas portuguesas no estrangeiro -—, fornecer alguns elementos sobre
estas duas representagdes, que sao “prolongamentos” de sociedades comerciais. Dai,

Vamos comegar pela “SUCURSAL”, que pode ser definida
como: instalagao que, sendo um érgdo subordinado que depende economicamente de
outro (o principal; a “mae”); tem o mesmo objectivo e denominagao social; nao tem
personalidade juridica independente; e, que se situa numa regido diferente do pais ou
do mundo. Como resulta do art.? 5, do CIRC (n.° 1 e n.° 2, al. b)), & um estabelecimento
estavel, porque instalacéo fixa. E uma representagdo permanente de uma sociedade (a
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“mae”), exercendo a mesma actividade desta; sob a direcgéo desta, ainda que possa ter
alguma autonomia, pois tem uma representante legal, podendo dai celebrar actos e
contratos; pois podem gozar de certa independéncia administrativa. Contudo, o
“responsavel’ é sempre a casa ‘méae”. Agora,

VANTAGENS, das sucursais: Primeiro — ndo € necessario afectar capital. Segundo —
beneficios de ordem fiscal, pois o repatriamento dos lucros para a casa “méae” depois de
tributados, n3o sofrera nova dedugdo. Mas, tudo depende das circunsténcias. Terceiro —

a sua administracdo € menos complicada,

DESVANTAGENS, desde logo, a responsabilidade pelas dividas € da cada "mae’, uma
vez que o patriménio desta é total e ilimitadamente responsavel pela actuacado da
sucursal. Depois, néo é possivel estabelecer relagbes contratuais entre esta e a casa

“mae”. Nao é possivel, também, efectuar transferéncias patrimoniais sem limites, pois
apenas podera facturar os servigos que efectivamente sao prestados.

A outra possibilidade, a “FILIAL”, pode ser definida como:
uma sociedade, na forma do tipo de sociedades previstas no Céd. Soc. Comerciais, ---
anénima, quotas, etc. -—, detida maioritariamente por outra; com personalidade juridica
e patriménio proprio; responde pela totalidade das suas dividas. Claro,

A sociedade que integra a quase totalidade do seu capital,
exercera, directa ou indirectamente, uma influéncia dominante.

VANTAGENS - a grande vantagem resulta do seguinte: se o negdcio correr mal, a tal
sociedade “maioritaria’ (‘mae”), apenas responde até ao limite da sua participagédo no
capital da “filial”. Outra grande vantagem: & possivel estabelecer relagdes contratuais
entre a filial e a sociedade-mée; efectuar transferéncias patrimoniais, em principio sem

limites.
DESVANTAGENS - podem surgir complicagées nas transferéncias, ou ser sujeito a
condicionalismos. Depois, a grande desvantagem de, sendo uma nova sociedade, e
sendo constituida, --- como é necessario e obrigatério -—-, sob a forma de sociedade,
tera de ter um capital, pelo menos o minimo legal. O que no caso de anonima, ja &
elevado.

Portanto, se estiver a negociar com uma organizac&o
comercial estrangeira, em territorio nacional, tem interesse _em saber que tipo de
organizacdo a mesma veste: se uma sucursal; se uma filial. Ou, se € um mero

Q_‘l,ﬁf Suda (Gl
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“representante”.



